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Во главе угла – интересы потребителя
Для чего лидеры ИТ-рынка объединили усилия

События Спецпроект развитие

Курс государства на импортозамещение, заданный в 2014 году, 
отразился на деятельности многих компаний. Предприятия отрасли 
постепенно перешли к реальному рыночному импортозамещению, 
когда анализируется функциональность и эффективность решений, 
оценивается комплексная цена не только закупки, но и последующего 
владения продуктом. Учитывая кратно возросший интерес к 
отечественным решениям, ведущие российские разработчики 
инженерного программного обеспечения (АСКОН, НТЦ «АПМ», ADEM, 
ТЕСИС и ЭРЕМЕКС) аккумулировали усилия на площадке консорциума 
«РазвИТие». Их цель – объединить в сквозное решение продукты, 
которые уже успешно применяются на тысячах предприятий, развивать 
и наращивать функциональность PLM-комплекса с учётом реальных 
задач промышленности.

Действовать, а не ждать

Работа консорциума началась в 2015 

году и была построена вокруг создания 

на базе существующих разработок едино-

го мультивендорного российского PLM-

решения. PLM-комплекс, подразумева-

ющий тесную интеграцию СAD-, EDA-, 

CAE-, CAM- и PDM-систем, сегодня позво-

ляет создавать головные изделия средней 

сложности, узлы и агрегаты изделий выс-

шей категории сложности, а также авто-

матизировать вспомогательное произ-

водство и технологическую подготовку 

производства. «Мы не только объедини-

ли лидеров рынка, для нас было важным 

наличие общих ценностей, в том чис-

ле ориентация на коммерчески успеш-

ные рыночные продукты, на инновации, 

которые бы предвосхищали потребности 

потребителей, – сообщил на 3-м форуме 

российских разработчиков инженерно-

го программного обеспечения «РазвИ-

Тие. Российские технологии для инжене-

ров» основатель АСКОНА и председатель 

совета директоров компании Александр 

Голиков. – На наш взгляд, наиболее опти-

мальным решением сегодня является по- 

этапная модернизация существующих 

рыночных систем – эта точка зрения 

неоднократно доносилась до Правитель-

ства РФ. Мы сделали ставку не на выпра-

шивание бюджетных средств на какие-то 

мегаисследования, а на рыночную рабо-

ту с потребителями. Для нас важно (и эту 

философию разделяют все члены консор-

циума) придерживаться принципа чест-

ного частного предпринимательства, 

когда компании-разработчики ставят во 

главу угла интересы потребителя, а зара-

ботанные деньги инвестируют в разви-

тие продукта. Не дожидаясь инвестиций 

извне, ведём с партнёрами по консор-

циуму напряжённую работу по выпуску 

новых продуктов и новых версий, зани-

маемся тесной интеграцией наших реше-

ний, образующих единый PLM-комплекс. 

При этом ориентируемся на насущные 

задачи предприятий и реальную рыноч-

ную ситуацию».

Генеральный директор ООО «НТЦ «АПМ» 

Владимир Шелофаст подтвердил: сквоз-

ное PLM-решение, которое представля-

ет консорциум «РазвИТие», – это лучшее, 

что сейчас могут предложить отечествен-

ные компании в сфере инженерного ПО. 

«Совместное развитие наших продуктов в 

рамках консорциума должно помочь про-

мышленности обратить внимание на оте-

чественные программные продукты», – 

подчеркнул он.

Генеральный директор ЭРЕМЕКСА Сер-

гей Сорокин уверен: для лидеров рынка 

консорциум стал хорошей возможно-

стью сверить часы и наметить направле-

ния совместной работы по созданию, раз-

витию и использованию сквозной PLM-

системы. «Мы обмениваемся идеями, 

технологиями и подходами не только с 

целью достижения высокой степени инте-

грации наших компаний, но и для того 

чтобы избежать неэффективной траты 

ресурсов на «изобретение велосипеда». 

В этом синергетическом эффекте я вижу 

главную перспективу нашей совместной 

работы», – отметил спикер.

Председатель совета директоров ADEM 

Андрей Быков добавил: каждая компания, 

входящая в консорциум, в какой-то степе-

ни достигла вершины и предлагает сегод-

ня зрелые, конкурентоспособные продук-

ты. Теперь нужно думать, в какую сторону 

будут развиваться эти продукты, как и за 

счёт чего они будут объединены и инте-

грированы в рамках цельного отечествен-

ного PLM-решения.

Генеральный директор ТЕСИСА Сер-

гей Курсаков заметил, что компании – 

участницы консорциума предпочитают 

действовать, а не ждать, поэтому одной из 

первоочередных задач стала выработка 

плана действий по дальнейшей интегра-

ции их решений. 

Кстати, в стратегии консорциума 

акцент сделан на необходимости по- 

этапной модернизации вместо глобаль-

ного проекта с нуля, на приоритете соб-

ственных инвестиций вместо использо-

вания средств госбюджета, проверке на 

практике вместо теоретических изыска-

ний, создании коммерческих продуктов 

вместо макетов и решении реальных 

задач заказчиков. По мнению начальни-

ка службы ИТ «Концерна „Морское под-

водное оружие – Гидроприбор“» Дмитрия 

Касиманова, приоритеты расставлены 

правильно, тем более что сквозная под-

держка изделия доступна всем предпри-

ятиям, которые готовы менять свои биз-

нес-процессы и работать над качеством 

инженерных и производственных дан-

ных, являющихся фундаментом при соз-

дании единой информационной среды.

Отечественной альтернативе – 
быть

«Возвращаясь к тренду на импортоза-

мещение, важно отметить, что промыш-

ленные предприятия, инвестировавшие 
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ранее значительные средства в западные 

продукты, оказались не готовы момен-

тально перейти на отечественное ПО.  

В этой связи мы предложили им стратегию 

«встраивания», когда готовый иностран-

ный комплекс дополняется передовыми 

российскими решениями. Характерный 

пример – авиационный холдинг «Компа-

ния Сухой»: после проведения анализа там 

на более чем сотне рабочих мест Autocad 

был заменён на КОМПАС – универсаль-

ную систему трёхмерного проектирова-

ния, ставшую стандартом для тысяч пред-

приятий благодаря простоте освоения и 

широким возможностям твердотельного, 

поверхностного и прямого моделирова-

ния», – уточнил Александр Голиков. 

С другой стороны, когда был обозна-

чен вектор на импортозамещение, неко-

торые предприятия, испугавшись запре-

та на закупку западных решений и обнов-

лений, начали покупать их про запас.  

В этой связи неудивительно, что в пери-

од с сентября 2016 по август 2017 года в 

открытых госзакупках преобладало запад-

ное ПО. «Для нас всегда было принципи-

ально важным честно говорить с потре-

бителем, и мы никогда не обещали, что, 

используя отечественные системы, он 

сможет решить абсолютно любые зада-

чи, – продолжает эксперт. – Понятно, что 

для проектирования головных изделий 

высшей категории сложности, таких как 

самолёт, морское судно или автомобиль, 

уровень российских продуктов пока недо-

статочно высок. Но даже для этих отрас-

лей мы можем предложить эффективные 

решения в области проектирования, про-

изводства узлов, агрегатов, не говоря уже 

о вспомогательных производствах, тех-

нологической подготовке производства 

и множестве других аспектов. Самое глав-

ное – мы можем предложить сквозное 

решение для головных изделий. К насто-

ящему моменту в консорциуме налажена 

работа по оценке не только текущих, но и 

перспективных требований заказчика, но 

без стратегического партнёрства разра-

ботчиков инженерного ПО и промышлен-

ных заказчиков это развитие невозмож-

но. Если мы хотим эффективных отече-

ственных альтернатив, качества которых 

закрывали бы подавляющее большинство 

задач, в том числе очень сложных, нужно 

действовать сообща». 

Результаты работы консорциума «Раз-

вИТие» за 2015–2017 годы говорят сами 

за себя. К примеру, ТЕСИС и НТЦ «АПМ» 

совершили своего рода прорыв в обла-

сти мультифизических расчётов, объеди-

нив возможности двух продуктов – CAE-

системы автоматизированного расчёта и 

проектирования механического обору-

дования и конструкций в сфере машино-

строения APM WinMachine (разработана 

с учётом последних достижений в обла-

сти вычислительной математики, чис-

ленных методов и программирования, а 

также теоретических и эксперименталь-

ных инженерных решений) и программ-

ного комплекса FlowVision (комплекс-

ное многоцелевое решение для модели-

рования трёхмерных течений жидкости 

и газа, созданное командой разработчи-

ков компании ТЕСИС в сотрудничестве 

с научно-исследовательскими организа-

циями и промышленными предприяти-

ями в России и за рубежом). Взаимодей-

ствуя, продукты обмениваются исходны-

ми данными и результатами расчётов.

Ещё один интересный проект ЭРЕ-

МЕКСА и АСКОНА – интеграция систе-

мы автоматизированного проектиро-

вания электронных устройств на базе 

печатных плат Delta Design с системой 

ЛОЦМАН:PLM 2017, предназначенной 

для управления инженерными данны-

ми об изделии на протяжении всех ста-

дий его жизненного цикла. Передача дан-

ных из спецификации и через 3D-модель 

печатной платы в  ЛОЦМАН:PLM помо-

гает при формировании электронной 

структуры изделия и последующем выпу-

ске текстовых конструкторских докумен-

тов и ведомостей. 

ЭРЕМЕС, ТЕСИС и АСКОН сделали воз-

можными инженерные расчёты печат-

ных плат в корпусе в системе FlowVision. 

Речь идёт о расчётах тепловыделения, ког-

да модель, полученная в КОМПАС-3D, на 

основании данных Delta Design переда-

ётся в FlowVision и там уже выполняются 

газодинамические расчёты. Кроме того, 

АСКОН и ТЕСИС наладили чтение трёх-

мерных файлов в КОМПАС-3D из любых 

CAD-систем с гарантированным каче-

ством. И это лишь небольшая часть при-

меров, реализованных участниками кон-

сорциума проектов.

Среди проектов на перспективу можно 

отметить инициативу ТЕСИСА и АСКОНА 

по встраиванию модуля визуализации C3D 

Vision в FlowVision, создание единой базы 

данных электрорадиоизделий на основе 

новой системы НСИ «АСКОН» (совмест-

ный проект ЭРЕМЕКСА и АСКОНА), а также 

интеграцию Delta Design и ЛОЦМАН:PLM 

напрямую за счёт создания специальной 

инструментальной панели в интерфейсе 

Delta Design (в этом заинтересованы ЭРЕ-

МЕКС и АСКОН).

Очевидно, сотрудничество крупней-

ших ИТ-компаний в рамках консорци-

ума «РазвИТие» будет плодотворным, 

ведь лидеры рынка нацелены на пре-

доставление заказчикам актуальных 

решений.

Материал подготовила Елена Восканян

Фотографии с форума «РазвИТие» 

смотрите на сайте www.soel.ru  в раз-

деле «Фотоотчёты».


